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DORADZTWO

1. NIERUCHOMOSCI

opiera si¢ gléwnie na pozyskaniu oraz analizie gruntu pod budowe, przygotowaniu wstepnej koncepcii zabudowy w odniesieniu
do nieruchomosci gruntowych oraz w przypadku nieruchomosci zabudowanych budynkami komercyjnymi na poszukiwaniu
finansowania oraz ewentualnej dalszej odsprzedazy nieruchomosci po wykonaniu modernizacji (w przypadku nieruchomosci

wczesniej uzytkowanych).

2. WIERZYTELNOSCI

dotyczy  przed wszystkim wyszukiwania na zlecenie klienta wierzytelnosci zabezpieczonych hipotecznie, wspolpracy z
instytucjami dokonujacymi sprzedazy, a takze obsludze prawnej dotyczacej nabycia wierzytelnosci na rzecz klienta. Ustugi
doradcze prowadzone w tym zakresie maja na celu doprowadzenie do wygasniecia wierzytelnosci oraz przejecia przez klienta

zlecajacego nieruchomosci stanowigcej zabezpieczenie.

3. PRAWNE I KORPORACY]JNE

dotyczy kompleksowego doradztwa w zakresie strategii rozwoju przedsigbiorstw, finansowania projektow inwestycyjnych,
restrukturyzacji przedsi¢biorstw oraz ustug w zakresie prawa handlowego, tworzenia 1 funkcjonowania spotek, prawa cywilnego

oraz rynku papieréw warto$ciowych.



INWESTYCJE

1. NIERUCHOMOSCI

a) budownictwo wielorodzinne - z duzym naciskiem na budownictwo ekonomiczne z prefabrykacji. Inwestycje takie
powinny by¢ zlokalizowane w aglomeracjach miejskich w maksymalnym oddaleniu kilkunastu kilometrow od centréw

duzych miast,

b) nieruchomosci komercyjne - parki i galerie handlowe zlokalizowane tylko w duzych miastach. W przypadku tego segmentu
mozliwe jest nabywanie nieruchomosci wymagajacych remontéw 1 modernizacii, a takze ponownej komercjalizacji,

c) nieruchomosci biurowe - zlokalizowane w duzych miastach zapewniajace staly dochéd, wymagajace prac

modernizacyjnych.

2. WIERZYTELNOSCI

nabywanie z duzym dyskontem wierzytelnosci zabezpieczonych hipotecznie, gdzie Spétka po uprzedniej analizie bedzie
dostrzegala mozliwos¢ stania si¢ jej wlascicielem doprowadzajac do jednoczesnego wygaszenia wierzytelnosci
obciazajacych hipoteke nieruchomosci.



FORMA INWESTYC(C]JI

inwestycje w ktorykolwiek z powyzszych segmentow planowane sa w oparciu o spotki celowe, w ktérych w organie
wla$cicielskim Spotka bedzie dysponowala udzialem od 10% do 50%. Celem posiadania cz¢$¢ udzialow jest dazenie do
dywersyfikacji ryzyka oraz wspélpracy przy inwestycjach z partnerami branzowymi cechujacymi si¢ duzym

do$wiadczeniem w przeprowadzaniu inwestycji nieruchomosciowych;

w sytuacji, gdy rozpoczecie aktywnosci w jakimkolwiek z obszarow wskazanych powyzej wymagaloby uzyskania
zezwolenia, licencji, zapewnienia szczegdlnej struktury organizacyjnoprawnej lub spelnienia jakichkolwiek dodatkowych
wymogow przewidzianych przepisami prawa Spoétka podejmie dzialalno§¢ w tym zakresie, po uprzednim spelnieniu

warunkéw formalnoprawnych uprawniajacych do wykonywania lub rozpoczecia danego rodzaju dziatalnosci;
Spotka zaklada okres inwestycji wynoszacy do 5 lat;

w kazdym przypadku Spoétka dopuszcza réwniez  przeprowadzenie inwestycji na zasadzie zakupu nieruchomosci
gruntowej, przygotowania projektu lub koncepcji zabudowy, a nast¢pnie sprzedaz gotowego projektu do realizacji przez

inwestora docelowego.



CELE STRATEGICZNE

e DYWERSYFIKACJA PRZYCHODOW;
¢ WZROST WARTOSCI RYNKOWE] SPOLKI;

e DZIELENIE ZYSKOW Z AKCJONARIUSZAMI Z WYKORZYSTANIEM
DYWIDENDY BADZ W DRODZE SKUPU AKCJI WELASNYCH W
ZALEZNOSCI OD SYTUACJI SPOLKI ORAZ DECYZJI ORGANU
WEASCICIELSKIEGO:;

e WZMOCNIENIE POZYCJI SPOI.KI;

e ODBUDOWA WIZERUNKU FIRMY.



